
 

代理商协议诺塔斯智能科技代理商享受政策问答 

 

一、介绍一下诺塔斯智能一卡通产品在全国销售体系  

 

答：诺塔斯智能科技销售体系中，将销售商按等级分为：经销商、签约区域

代理商、区域总代理商。所有销售诺塔斯智能科技产品的销售商均为诺塔斯智能

科技的经销商。经销商 无需与诺塔斯智能科技签约，也无需保证销售量。经销

商销售一段时间诺塔斯智能科技产品，且达到诺塔斯智能科技签约区域代理商条

件时，可申请成为签约区域代理商。签约区域代理 商顾名思义需要与诺塔斯智

能科技签署代理协议，需要承诺一定的销售量。在同一个地区只设 1～3 家签约

代理商。签约代理商在积累了一定的客户群，一定的技术实力 后，可申请区域

总代理商，在一个区域内只设一家区域总代理商。 

 

二、诺塔斯智能科技如何保护代理商利益  

 

答：诺塔斯智能科技在设有签约区域代理商以上级别销售商的地区不面向直

接客户，若有直接客户信息，诺塔斯智能科技也会将此信息告知该地区最高级别

的代理商。严格按照代理等级区别代理价格。  

 

三、诺塔斯智能科技对代理商都有哪些支持政策  

 

答：1.诺塔斯智能科技在推出新产品时，会向所有代理商提供产品介绍、适

合的客户群分析、使用说明等。 2.在诺塔斯智能科技公司网站上显示代理商信

息。免费提供诺塔斯智能科技产品宣传彩页 3.签订代理协议后的区域代理商享

受甲方最优惠的全国统一的区域代理结算价。 4.为代理商提供为期 7 天（三人

内）的免费业务、技术、售后人员培训并提供食宿安排。但乙方承担做好该区域

客户的技术支持和售后服务工作。 5.加盟诺塔斯智能科技区域代理商后，可获

得诺塔斯智能科技的异地远程售后服务支持。在代理商解决不了客户现场出现的

技术问题时，诺塔斯智能可以直接与客户联系，远程解决出 现的问题。 6. 销

售奖励，完成区域销售任务，可销售月奖励、季度奖励、年度奖励。  



 

 

四、成为诺塔斯智能科技代理商有哪些要求  

 

答：成为经销商一段时候后符合签约区域代理商条件后才能申请签约区域代

理商。申请签约代理商时，签约区域代理商应是独立承担民事责任的企业单位，

需 提交公司营业执照副本原件、组织机构代码证原件，法人身份证原件，固定

合法经营场地等相关资质证明供诺塔斯智能科技验证。以销售诺塔斯智能科技产

品为主，有受过专业培 训的销售及技术服务人员，遵循诺塔斯智能科技销售体

系代理政策。  

 

五、如何评估代理商业绩，以及相关的激励政策是如何的  

 

答：代理商在签约之后半年内，若未达到年承诺销售量的 40％，诺塔斯智能

科技有权降低代理商级别或取消代理资格。若代理商在年终完成了年销售任务，

诺塔斯智能科技将对代理商有 1％～5％的返点（返点数由年销售任务决定）。  

 

六、如何加入诺塔斯智能科技销售渠道，以及如何提升在销售体系中

的地位  

 

答：只要您对诺塔斯智能科技的产品感兴趣都可以加入到诺塔斯智能科技的

销售体系中。若您从未接触过诺塔斯智能科技的产品，建议您先从诺塔斯智能科

技取得样机（样机只需支付押 金，退还产品时退押金），对技术人员进行针对性

的培训，再进行试销。经过一段时间试销有业绩后可向诺塔斯智能科技申请签约

区域代理商。再经过一段时间后可向诺塔斯智能 科技申请区域总代理商。在销

售体系中地位越高代理价格越低，且获得诺塔斯智能科技推荐的直接客户几率越

高。  


